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mobile offer –
Individuell. Schnell. Startklar.

Mit mobile offer sind Sie bereits nach nur einer Stun-
de Einrichtung einsatzbereit. Durch die über 12.500 
fertig hinterlegten Stücklisten mit rund 50.000 Unter-
positionen, inklusive Lohnminuten, ist das System 
in kürzester Zeit startklar. Über die DATANORM-
Schnittstelle lassen sich Ihre Einkaufspreise einfach 
und schnell einlesen. Zuschläge und Stundensätze 
werden einmal definiert – und schon können Sie 
loslegen.

Gleichzeitig bleibt Ihr System jederzeit individuell: 
Artikel, Stücklisten, Preise, Lohnminuten und Texte 
können flexibel an Ihre Anforderungen angepasst 
werden. Selbstverständlich lässt sich auch Ihr Firmen-
logo einfach integrieren. So arbeiten Sie nicht mit einer 
starren Lösung, sondern mit einem System, das exakt 
zu Ihrem Betrieb, Ihren Abläufen und Ihrem Leistungs-
angebot passt – ohne großen Einrichtungsaufwand.

Im laufenden Betrieb behalten Sie die volle Kontrolle: 
Änderungen werden zentral gepflegt und stehen sofort 
allen Nutzern zur Verfügung. So stellen Sie sicher, dass 
Ihre Angebote jederzeit aktuell, einheitlich und auf Ih-
rem gewünschten Qualitätsniveau bleiben – ganz ohne 
zusätzlichen Abstimmungsaufwand.

mobile offer – 
Eine starke Gemeinschaft 

mobile offer verbindet führende Akteure der SHK-
Branche zu einem leistungsfähigen Netzwerk in Sa- 
chen Vertrieb und Konfiguration. Gemeinsam mit be-
reits über 90 Partnern aus Industrie, Großhandel, Fach-
verbänden und Softwarehäusern sowie dem Know-how 
unserer Kunden aus dem SHK-Fachhandwerk wird die 
Lösung kontinuierlich weiterentwickelt und gepflegt. 
Im System sind tausende Produkte führender Herstel-
ler sowie alle im Handwerk üblichen Eigen- und Fremd-
leistungen integriert. So arbeiten Sie jederzeit auf Basis 
aktueller, praxisgerechter Daten – und profitieren von 
einem starken Partnernetzwerk im Hintergrund. Eine 
vollständige Übersicht unserer Partner finden Sie unter: 
mobile-offer.de/partner.

Alle Personenbilder sind KI-generiert.



mobile offer go –
Einfach loslegen. Einfach verkaufen. 
 
Mit mobile offer go entstehen Kostenvoranschläge ge-
nau dort, wo Anfragen eingehen: 
Endkunden erstellen eigenständig vollständige Kosten-
voranschläge für Bad-, Heizungs-, Klima- oder PV-Pro-
jekte direkt auf Ihrer Webseite. Ebenso können Monteu-
re im Serviceeinsatz oder technisch weniger versierte 
Vertriebsmitarbeiter vor Ort beim Endkunden schnell 
Anfragen erfassen und Angebote vorbereiten. Auch 
telefonische Anfragen werden durch Büromitarbei-
ter strukturiert aufgenommen und direkt qualifiziert. 
So wird aus jedem Kontaktpunkt ein konkreter nächster 
Schritt.

Statt vager Anfragen erhalten Sie in allen Fällen einen 
fertigen, belastbaren Kostenvoranschlag – inklusive al-
ler Artikel, Leistungen, vollständiger Kalkulation und 
Lohnminuten, basierend auf Ihren individuellen Preisen. 
Auf Wunsch kann der Kostenvoranschlag über die Web-
seite sogar automatisiert an den Kunden versendet 
werden.

Das Ergebnis: Sie oder Ihr Projektleiter steigen nicht 
mehr bei jeder Anfrage ein, sondern erst dann, wenn 
echtes Interesse besteht – und erhalten statt einer 
vagen Anfrage bereits ein vorgefertigtes Angebot zur 
Prüfung.
Die Finalisierung erfolgt anschließend in mobile offer 
expert oder direkt in Ihrer Handwerkersoftware. Das 
beschleunigt und strukturiert Ihren Vertrieb, spart Zeit, 
schafft klare Abläufe und entlastet spürbar Ihre knap-
pen Ressourcen.

mobile offer expert –
Profis konfigurieren schneller. 

Mit mobile offer expert erstellen Sie als Unternehmer 
oder Ihre Projektleiter – anders als mit mobile offer go – 
keine Kostenvoranschläge, sondern unterschriftsreife 
Angebote. Es können aus mobile offer go vorbereitete 
Kostenvoranschläge übernommen und direkt vor Ort 
beim Kunden geprüft, ggf. angepasst und finalisiert 
werden. Alternativ kann ohne vorbereitete Kostenvor-
anschläge direkt im Verkaufsgespräch beim Kunden 
agiert werden oder im Büro komplexere Projekte, wie 
z.B. ganze Neubauten oder Komplett-Sanierungen kon-
figuriert werden.

Als Web-Anwendung ermöglicht mobile offer expert 
den Zugriff jederzeit und von überall – im Büro, im 
Homeoffice oder beim Kunden vor Ort. Sie benöti-
gen lediglich Ihren persönlichen Zugang und arbeiten 
unabhängig von Endgerät und Betriebssystem, ganz 
ohne Installation.

Alle Angebote basieren auf Ihren individuellen Arti-
kel- und Preisdaten und enthalten bereits sämtliche 
Leistungen, Kalkulationen und Lohnminuten. Dadurch 
entstehen schnell belastbare, einheitliche und unter-
schriftsreife Angebote, die im Handwerkerprogramm 
weiterverarbeitet werden können und durch hinterlegte 
Logiken und Stücklisten Fehler reduzieren.

mobile offer go & mobile offer expert – 
das perfekte Duo! 
 
Der Einsatz von mobile offer go und mobile offer 
expert macht aus aufwändiger Einzelbearbeitung 
von Anfragen einen strukturierten, durchgängigen 
Vertriebsprozess. Es entsteht eine klare Organisation: 
vom ersten Kundenkontakt über den Kostenvoran-
schlag bis zum fertigen Angebot – ohne Medienbrüche 
und ohne doppelte Arbeit.

Ihr Vertrieb wird dadurch neu ausgerichtet, digitalisiert 
und professionalisiert. Anfragen werden automatisch 
vorqualifiziert, Angebote systematisch weitergeführt 
und Prozesse klar definiert. Das sorgt bei gleichzeitig 
sinkendem Aufwand nicht nur für mehr Geschwindig-
keit, sondern auch für deutlich mehr Transparenz und 
Verlässlichkeit im gesamten Ablauf.

Und: Ihr Vertrieb wird skalierbar! Angebote entstehen 
unabhängig vom Kontaktweg und ohne zusätzliche Be-
lastung Ihrer Projektleiter. Auch bei steigender Nach-
frage oder begrenzten personellen Ressourcen bleibt 
Ihr Vertrieb leistungsfähig und effizient organisiert. 

Durch die nahtlose Verbindung zur Handwerkersoft-
ware und die Übergabe der vollständigen Daten wird 
auch die weitere Abwicklung der eingehenden Aufträge 
stark erleichtert. So wird aus einzelnen Werkzeugen ein 
durchdachtes System – und aus Ihrem Vertrieb ein klar 
strukturierter, effizienter Prozess.

Anfrage erhalten Ersten Kostenvoranschlag erstellen Angebot finalisieren Auftrag abschließen


